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Übergang der der generativen KI 
Informationssuche zu Agentic KI

KI revolutioniert die Informationssuche  

Die Art und Weise wie Menschen an 

Informationen gelangen hat sich 

grundlegend verändert. Im Jahr 2026 

werden in Industrieländern fast ein Drittel 

aller Erwachsenen täglich mindestens eine 

AI-generierte Suchzusammenfassung 

sehen. 

Quelle: Deloitte Trendanalyse 2025

Agentic KI schreibt die Regeln neu 

Während die weitverbreitete GenAI Inhalte auf Zuruf erstellt, fungiert Agentic 

AI als autonomes System, das eigenständig Aufgaben übernimmt und 

Entscheidungen trifft. Laut Deloitte Analyse wird diese agentenbasierte 

AI-Form in naher Zukunft einen starken Aufschwung erleben: Bis zu 75 % der 

befragten Unternehmen wollen 2026 in Agentic AI investieren und damit 

Schritt für Schritt klassische Software-as-a-Service-Tools ersetzen. 

Dementsprechend könnte der Markt bis 2030 von prognostizierten 35 Mrd. 

auf 45 Mrd. US-Dollar steigen – vorausgesetzt die Unternehmen setzen die 

Technologie strategisch klug ein.   

https://www.deloitte.com/at/de/about/press-room/2025/tmt-predictions-2025.html


KI-Impulse
Wo stehen wir in Bezug auf generative 

und agentic AI in der Schweizer 
Immobilienbranche? 



KI-Texte und Informationssuche
Drei Viertel der Schweizer haben schon einmal einen KI-Chatbot genutzt. Die Nutzung innerhalb von unternehmen ist 

meistens individuell, unkontrolliert und nicht integriert.  
Quelle: Swiss IT Magazin

https://www.itmagazine.ch/artikel/86899/Drei_von_vier_Schweizern_nutzen_ChatGPT__Co_.html?utm_source=chatgpt.com


KI-Visualisierungen



KI-Visualisierungen



KI-Mängelmanagement
Hier klicken für 

Videovorstellung

https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing


KI-Mängelmanagement
Hier klicken für 

Videovorstellung

https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing


KI-Rechnungsprüfung
Hier klicken für 

Videovorstellung

https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing


KI-Rechnungsprüfung



KI-Informationsverarbeitung



KI-Digital Mailroom



KI-Agents



KI-Agents
Hier klicken für 

Videovorstellung

Demo agentische KI

https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1dPNwtrAQcq4-IzmEI--Oxt1gG-PPPeXF?usp=sharing
https://drive.google.com/drive/folders/1GZL1urf9aTLOJWpnyKTxhgIKnnDtc3Sg?usp=drive_link


KI-Agents



Blick in die Praxis
KI-Lösungen stehen zur 

Verfügung, doch wie sieht die 
Operationalisierung von KI 

Anwendungen aus? 



Geringe KI-Anwendung in der Immobilienbranche

Quelle: Digital Real Estate Umfrage 2025 pom+

https://www.pom.ch/fileadmin/user_upload/Uploads/design/Bilder/Blog/Pressemitteilungen/2025/Umfrage-DE_2025_V06.pdf


Zentrale Bremskräfte der KI-Entwicklungen

Fehlende personelle Ressourcen
KI-Initiativen scheitern oft nicht an der Idee, sondern an fehlenden Kapazitäten und Umsetzungs-Know-how im operativen Betrieb.

Mangelnde Datenqualität
Fragmentierte Systeme, unstrukturierte Daten und fehlende Standards verhindern belastbare KI-Anwendungen.

Erhöhte Investitionsunsicherheit
Kosten sind sichtbar, der Nutzen oft nicht sofort. Fehlende Transparenz über ROI bremst Investitionsentscheide auf C-Level.
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Veraltete Systemlandschaften 
Bestehende Software ist häufig nicht KI-ready - Medienbrüche und fehlende Schnittstellen verhindern Skalierung.4

Fehlende strategische Verankerung
Ohne klare Zielbilder, Ownership und der Wille zur Veränderung verpufft die Wirkung.5

Faktoren, denen wir im Immobilienmarkt immer wieder begenen: 



Diskussion
Wo setzt ihr heute in euren 

Unternehmen auf KI? 

 



KI entlang des Wiedervermietungsprozess
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